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HISTORIA EN PEQUENAS DOSIS?

PARTE I: Identificando necesidades.

Carencia de informacion historica en

Necesidad

distintos municipios de Jaén

Paginas web

Idea 1 Asesoramiento historico a /

ayuntamientos \
QR en monumentos

Se decide aplicar el codigo QR >
a un producto representativo

Aceite de Oliva

de la provincia ‘

Innovacion: en hotella de
hioplastico con etiqueta
biodegradable

Botella biodegradable de Aceite de Oliva en la que se
Idea final J———" . -
incluye una fotografia de la que se puede obtener

informacion historica interactiva mediante el escaneado
del codieo QR

1. Descripcion de la necesidad detectada.

La orientacion de la politica de la UE y en particular de la agricola, va encaminada
hacia la multifuncionalidad y la proteccién del medio ambiente. La PAC se renovara en
breve con orientacion ecoldgica. Por lo tanto, las necesidades del sector agroindustrial se
veran afectadas. Es aqui donde entra nuestro producto: un envase para liquidos
alimenticios, ya sea aceite de oliva, vino, zumo... Se trata de una botella biodegradable
fabricada a partir del orujo, residuo procedente de las almazaras.

! Resultado del Proyecto “Las Humanidades en clave de Emprendimiento” de la VIII Edicién de Proyectos
de Fomento de la Cultura Emprendedora del Vicerrectorado de Transferencia del Conocimiento,
Empleabilidad y Emprendimiento de la Universidad de Jaén, con la tutorizacién del Profesor José Miguel
Delgado Barrado del Departamento de Antropologia, Geografia e Historia, en la asignatura de Historia
Moderna Universal Il durante el curso académico 2020/2021.
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2. Resultados de la busqueda de productos/servicios similares ya existentes en el sector.

A pesar de que todos los elementos que componen el producto final ya existen
(botella biodegradable, generalmente con contenido de agua; aceite de oliva; QR con
informacion histdrica) no hay un producto idéntico que reuna todos estos elementos en
uno, es decir, una botella biodegradable a base de polimeros de orujo con informacién
historica en 3D mediante codigo QR.

3. Resultados de la evaluacion de la idea
Realizar el siguiente test online, e incluir sus resultados:

https://www.ildefe.es/test/test-de-evaluacion-de-ideas/

Resultados

Laidea Escala de puntuaciones
La idea tiene posibilidades de consolidarse, necesitando matizar algtn aspecto
64% | La Idea
El mercado
La idea tiene perspectivas de resultar interesante, pero necesita matizar algan 62% | El Mercado
_:lSi:. ecto
' 60% | El Equipo
Equipo promotor
El emprendedor o equipo promotor, tiene capacidad para afrontar la idea, 53% | Recursos
aungue podr
61% | Evaluacion Idea
Recursos
Recursos suficientes, aunque con ciertas carencias que seria necesario solventar

Valoracién global

Idea que se puede llevar a cabo con precaucion

Al realizar la encuesta propuesta, no creemos que muestre realmente el interés del proyecto,
asi pues, realizamos una propia. Los resultados se encuentran en el documento anexo*.

PARTE II. Solucidn ideal.

1. Resumen de la Solucion.
La finalidad de nuestro envase biodegradable, ademas del acercamiento de un

producto tan demandado como es el aceite de oliva, es adaptarnos a las necesidades
actuales, como es la sustitucion del plastico.

Por otro lado, queremos mostrar nuestra historia local, que para la gente de Jaén
es habitualmente desconocida, que estara ligada al producto de forma visual, tanto en el
producto como en su envase. Es aqui donde nos centraremos y hara que nuestra botella
de aceite sea un producto Unico y exclusivo. Un toque coetaneo de nuestra época a un
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producto milenario y de calidad incuestionable, con una vista al pasado de nuestra tierra
y proponer al cliente un viaje en el tiempo.

2. Descripcion del producto/servicio

En la botella encontramos 3 vertientes para describir nuestro producto. Primero
nuestras raices. Gracias a algo tan practico como el codigo QR, que mediante su
escaneado el cliente sea redireccionado en su teléfono moévil a una pagina informativa de
la historia, adaptada a cada imagen, ya que en la etiqueta contard con una foto a modo
informativo de lo que el cédigo QR le deparard. La segunda vertiente es su envase
biodegradable, una novedosa forma de luchar contra la contaminacién. Y por ultimo,
potenciar el comercio del aceite adaptandolo a los nuevos tiempos con nuestro toque
historico-cultural.

3. Actividades y productos/servicios prestados

En nuestras botellas, ademas de ofrecer un producto respetuoso con el medio
ambiente, te damos la oportunidad de mostrar una pequeia porcion de historia
personalizada a cada lugar. Para ello nuestras botellas cuentan con una imagen de un
yacimiento o una imagen histdrica del lugar donde es comercializada la botella. Podras
saber mas gracias al codigo QR, que te llevard mediante un recorrido 3D, videos,
imagenes etc. de como seria la imagen en el pasado y una breve explicacion. Todo ello
es personalizado, para cada ocasion y a gusto del consumidor.

4. Mercado: clientes y competencia

Nuestro mercado se basa en un amplio rango de edades, desde los mas jovenes
muy concienciados con el cuidado del medio, hasta adultos que desean recordar como era
su ciudad en la juventud.

Frente al resto de comerciantes, nosotros vamos mas alla de una simple botella
bonita, ofrecemos historia a pie de cualquier consumidor, ya que a dia de hoy todos
contamos con un movil. Somos seres curiosos, ;Quién no se para a leer la frase del
azucarillo en la cafeteria? jTe ayudamos a tener un ratito aprendiendo de forma rapida y
didactica! ;Qué otras botellas te ofrecen eso?

5. Innovacion/Valor anadido diferencial frente a competidores

Aunque ya existen envases biodegradables, el nuestro innova en los productos a
los que va destinados: liquidos. Innova también en la utilizacion de la historia como
atractivo publicitario.

Actualmente es poco habitual, por no decir nada,el uso de este tipo de envase en
el sector del aceite de oliva o el vino, por ejemplo. Este envase es nuestra gran ventaja
frente a nuestros competidores. La conservacion del medio ambiente es una de las
principales politicas diferenciadoras de la UE y por ahi debemos caminar.



	PARTE I: Identificando necesidades.
	1. Descripción de la necesidad detectada.
	2. Resultados de la búsqueda de productos/servicios similares ya existentes en el sector.
	3. Resultados de la evaluación de la idea

	PARTE II. Solución ideal.
	1. Resumen de la Solución.
	2. Descripción del producto/servicio
	3. Actividades y productos/servicios prestados
	4. Mercado: clientes y competencia
	5. Innovación/Valor añadido diferencial frente a competidores


